附件
吉林省科协与邮政储蓄银行吉林省分行
共同实施“银协合作”的意见

    为进一步深化"科普惠农兴村计划"的实施，更好地满足全省农村专业技术协会(以下简称“农技协”)发展的融资需求，服务“三农”，助推新农村建设，吉林省科协和邮储银行吉林省分行决定在全省实施以融资等金融服务帮扶农技协组织发展的合作，简称“银协合作”。

　一、基本原则与思路

    以“服务三农、优势互补、合作共赢”为原则，针对农业、农村、农民对金融服务的需求，通过科协牵线搭桥，在邮储银行与农技协所属会员及带动农户(含基地、种养大户)之间找准结合点，整合双方有效资源，由邮储银行积极为农技协所属会员及带动农户提供融资、理财、汇兑、转账、代发工资等全方位金融服务，以此促进农技协组织发展，实现农业增效和农民增收，最终达到双方受益共赢的目标。

　　二、总体目标

    每年由邮储银行向全省各农技协所属会员及带动农户授信金额为13亿元，并随着农技协所属会员及带动农户发展需求逐年增加，年均增幅不低于10%。

　　三、搭建合作平台，健全工作机制

　　（一）搭建工作平台
    省科协与邮储银行吉林省分行签订合作协议，明确工作职责，建立联席会议制度、协调沟通机制和考核评估奖励机制，利用各自有效资源开展合作。

 （二）搭建政策支撑平台
 制定吉林省科协与邮储银行吉林省分行合作意见，探索制定贷款优惠政策、“银协合作”考核奖励办法，积极争取财政贴息政策等，支持“银协合作”的有效开展。

    （三）搭建资源信息共享平台
    建立科协、邮储银行与农技协三方信息交流平台，互相提供农技协与金融产品的信息资料，适时组织开展点对点、点对面的对接活动。

    （四）搭建培训宣传合作平台
    联合开展对农技协组织领办人及广大会员的金融知识培训，充分利用好“银协合作”的金融扶持机会。同时，针对金融扶持项目，深入开展好科技培训与服务工作，确保扶持项目增效增收，进而实现双赢目标。

    四、明确各方职责，确保有序合作

    (一)科协方面
1.积极发展壮大农技协。各级科协要把农技协继续作为农村科普工作的主要载体和重要抓手，突出抓紧抓好。通过“科普惠农兴村计划”项目的实施，在加强指导、强化服务、做好宣传、打造品牌、搞好培训、开发人才、创新模式等方面扎实推进，努力为“银协合作”培育发展越来越多的优良授信群体。

    2.建立农技协数据资源库。各级科协每年要及时调查、掌握辖区内农技协、农村科普示范基地等发展情况，建立农技协数据资源库。要使符合条件的农技协、农村科普示范基地能够纳入到邮储银行金融服务对象中，使农技协与邮储银行实现有效对接。

    3.开展信用星级评定。各级科协要根据辖区内农技协管理状况、运行规模、发展前景、融资需求等实际情况，主动联合邮储银行，积极开展农技协及所属会员信用星级评定，依据信用程度、融资额度和邮储银行相关规定，在农技协会员及带动户中评选出不同等级星级客户，有针对性开展金融服务，务求实效。

    4.深入研究探索，及时总结经验。各级科协在合作过程中，要与邮储银行密切配合，切实从农技协组织特点及会员生产经营实际出发，深入研究融资服务与生产发展过程中各环节的具体操作模式与方法，探索合理的利率确立机制，及时总结经验，查找不足，改进工作。

 (二)银行方面

 1.主动对接。各市（州）分行要主动与当地科协对接，尽快制定细化合作方案，同时获取所在地农技协、农村科普示范基地名单，重点了解当地农技协的具体信息，包括当地农技协总数、特色行业、各行业农技协名单、各行业的融资需求等，及时建立并维护好核心客户数据库，积极制定各项金融服务方案。

    2.强化宣传营销。各市（州）分行要结合本行营销方案，组织各一级支行联合当地科协深入乡村、深入农技协和农村科普示范基地，围绕融资对象、信贷产品、担保方式、优惠政策、申报材料和流程等关键信息以及其他金融服务内容开展广泛宣传，逐步提高邮储银行融资、理财等金融服务在全省农技协会员中的知晓度。

    3.创新产品。各市(州）分行要组织各一级支行对当地发展较好的农技协进行重点调研，与科协一道开展农技协信用星级评定。结合协会内经营大户的经营规模、种植养殖周期、资金需求和收益时限等，为客户量身打造特色小额贷款产品，扶持培养优质客户，进一步降低优质客户融资成本。各行要抓住“银协合作”的机会，大力开展小贷批量发展和信用村镇建设工作，特别是对于形成产业链的客户，要同时做好核心企业及上下游的综合金融服务。

    4.及时总结。各市(州)分行在合作过程中要主动与科协沟通信息，及时掌握分析各级机构合作情况和金融服务成效，每月及时汇总辖区内各地的工作开展情况，总结经验，查找不足。
 (三)农技协方面
    1.规范自身发展。基层农技协要按照章程规定，建立健全各项制度，抓好组织建设、民主管理、场所设施、会员登记、业务经营、财务和档案管理等方面工作，在做好产业发展规划的同时，要充分立足市场，做好市场调查对接，不断增强农技协产品的市场竞争能力。

    2.主动联系银行。基层农技协在做大规模、做强产品的同时，要把握好资金流量控制，对发展过程中所需资金缺口额度做好风险评估，在确保信用等级的情况下，组织会员及所带动的农户积极联系所在地邮储银行，提出贷款申请。

 3.拓宽贷款方式。基层农技协要组织会员及所带动农户积极争创星级贷款客户，利用农技协所属合作社、基地、公司、办公、生产和固定资产等资源，鼓励所属有潜质的会员户采取质押、担保、联保等方式，向邮储银行申请贷款。

 4.及时反馈信息。基层农技协在获得贷款后，要及时将发展获益情况、存在的问题、追加授信额度等信息，反馈给各县(市、区)科协和邮储银行，不断解决农技协发展过程中遇到的困难，促进农技协持续快速健康发展和会员增收致富。

 五、具体措施和有关要求

（一）各市(州)、县（市、区）科协，邮储银行各市(州)分行要高度重视此项工作，将“银协合作”作为服务“三农”的重要手段，明确专人负责此项工作，定期沟通、反馈信息，按时上报进展情况，并针对合作中存在的问题及时提出意见和建议，形成合作的长效机制。

（二）省科协、邮储银行吉林省分行将适时进行进度督导，将各市(州)开展“银协合作”的情况纳入年终目标考核，作为评选先进的重要依据。

（三）省科协将把“银协合作”开展与科普惠农兴村计划实施相结合，对“银协合作”开展好的农技协，优先参评奖补项目。邮储银行各市(州)分行要积极支持科普惠农兴村计划项目的实施和农村科普设施建设。

   （四）在开展“银协合作”过程中，要坚决杜绝弄虚作假行为，维护好银行与农技协之间良好信用。
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